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Vazeni realitni profesionalové,

v realitni profesi neexistuje zadna univerzalni zkratka k uspéchu. Existuje ale osvéd¢ena
cesta - pravidelna, cilena a smysluplna prace s lidmi. Tento material vznikl jako prakticky
pruvodce pro kazdého makléfe, ktery chce systematicky posilovat své podnikani,
rozSifovat sit’ kontaktd a byt vidét tam, kde to ma smysl.

Najdete zde 365 konkrétnich naborovych aktivit - jednu pro kazdy den v roce. A také 875
dalSich konkrétnich tipd, jak vyuzit toho, co uz davno mate: své koni¢ky, komunity, denni
rutinu, zajmy, pratele a sousedy. Nékdy stacCi jen zménit uhel pohledu - a objevite prostor
pro novy kontakt, vztah nebo zakazku.

Kazdodenni malé kroky Casto vedou k velkym vysledkim. At uz s timto materialem
zacCnete novy rok, novy mésic nebo jen novy pristup, drzim vam palce - a preji hodné
dobrych kontaktd, silnych vztah( a uspésnych obchod.

KdyZ jsem tento material pfipravoval, mél jsem na paméti pfedevSim jedno: pomoci
makléruam, ktefi to chtéji délat poctivé a dlouhodobé. Vim, jak narony umi realitni byznys
byt - ale také vim, jak obrovské pfilezitosti nabizi tém, ktefi se nevzdavaji, pracuji
systematicky a hledaji nové cesty.

Tento material neni o tom, abyste kazdy den bez vyjimky spinili jednu. Je to o tom, mit
kazdy den z ¢eho vybirat. O tom, Ze kdyZ pfijde volny den nebo klidné&jSi obdobi, vite,
kam sahnout pro inspiraci. A o tom, Ze s kazdou akci rostete - jako odbornik, jako znacka
i jako Clovék.

Budu moc rad, kdyz pro vas bude tento soupis aktivit vic nez jen pracovni pomuckou -
tfreba jako impuls k vlastnimu napadu, zméné rutiny nebo znovunastartovani energie. A
pokud vam pomuze ziskat novou zakazku navic, splnil svij ucel.

Drzim vam palce, at vam vase realitni cesta pfinasi nejen vysledky, ale i radost.

za tym Realitni akademie Gaudens,

Petr Pavlidek
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Kolik zakazek vam utece jen proto, ze vas nenapadla spravna aktivita?

Kazda nova zakazka zacCina néjakou aktivitou.
A napadl na nabor neni nikdy dost.
Nejde o to délat vSech 1240 aktivit.

Jde o to objevit téch 20, které mohou zménit pravé vase obchodni vysledky.

Chci nové zakazky - www.gaudens.cz/nove-zakazky
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